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Top-KPIs fur Hersteller -
mit PIM zur erfoigreichen
Produktkommunikation

Was waire,

wenn Sie @f = m

Folgendes p
erreichen ... T Il

95 % verlasslichere Datenkonsistenz und Datenvollstandigkeit
25-40 % Zeitersparnis beim Verwalten von Produktdaten

15 % Kosteneinsparung jahrlich im Durchschnitt

10 % Steigerung bei der Produkt-Konversionsrate

Kennen Sie die Herausforderungen
fir B2B-Einkaufer?
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Aufgrund Aufgrund falscher
falscher Produkt- falscher Preise fehlerhafter
Produktauswahl informationen Produktdarstellung
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Contentserv unterstutzt Hersteller
mit der Product Experience Cloud

Branche

Herausforderung

Wir waren auf den ersten

' Blick begeistert davon, was
alles méglich ist - allein schon mit
der Attribution, der Vererbungs-
logik und der Massenbearbeitung
wiirde vieles einfacher werden. ...
Es war auf jeden Fall die richtige
Entscheidung, auch im Riickblick.
Die Arbeit mit der Software
funktioniert einwandfrei und wir
finden es einfach top!”
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Das Ergebnis
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Das Ergebnis

' Contentserv und Parsionate
haben unsere Anforderungen

sofort verstanden und passende
Lésungen fiir unseren Use Case
vorgeschlagen. Wir freuen uns,
dass wir in Zukunft Inhalte viel
einfacher pflegen und effizienter
iiber alle Marketingkanale
ausliefern kénnen.”
Bastian Seib
Head of Product Data Management /
Head of Marketing Technology
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Markus Trinkl
PIM/MAM-Manager
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' Heute sind die Produktdaten
dank Contentservimmer
aktuell und weltweit in mehr als
sieben Sprachen verfiigbar.”
Aline Mattes
Villeroy & Boch
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Das Ergebnis

Die nachste Stufe:
Product Experience Management (PXM)
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Sprechen Sie Kunden Verbessern Sie Machen Sie Ihr Steigern Sie
mit personalisierten das Kauferlebnis Business den ROX
Produktinhalten an umfassend zukunftssicher

PIM verbessert die Effizienz durch einen
vereinfachten End-to-End-Prozess -
PXM verbessert das Kauferlebnis

durch personalisierten Produkt-Content

Anstatt laufend Datenprobleme zu l8sen,
konnen Sie sich auf den Kunden konzentrieren:
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Langfristige
Kundenbeziehungen
aufbauen

Wiederkehrende
Einnahmen fordern

Umsatz steigern

Aktivieren Sie lhr volles Potenzial
als Hersteller mit PIM und PXM

Maximieren Sie Steigern Sie den Starkung Sie den Wachsen Sie mit
Ihre Produktdaten- Kundenwert durch Ruf ihrer Marke jeder Marktanforderung
Effizienz durch Personalisierung durch Omnichannel- dank einfacher
Automatisierung Konsistenz Skalierbarkeit

www.contentserv.com



